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Nicola Giardino

Indirittura d’arrivo le nuo-
veregolesullacon
lavendita e nell'as
leauto.Lanuova disciplinasara
varatad ani dalla Com-

se (po:sibilitix pcrlc casediasse-
gnare ai concessionari aree in
esclusiva) si

binonoriginalie comehaaccer-
tato la stessa Ue. D allm parte,
laconcorrenza fraoffi

veda l'ultima scheda a destra).
Si & pensato che oggi non ci sia
p)ul allarme del 2002 sull ecces-
siva delmerca-

missione Ue, gia supportata dal
parere favorevole del Parla-
mento europeo. Nonostante le
reazioni sfavorevoli soprattut-
todei concessionari, ci saranno
molte novitarispetto all* attudlc
assetto (

to, che non consentiva di acqui-
stare facilmente auto nelle loca-
lita (estere o nazionali) pil con-
venienti a causa di un possibile
oligopolio delle case la concor-
renza dovuta al perdurare della
S0V1 A produttiva, l'ar-

to Monti, n.1400/2002), in sca-
denzaafine mese:lavendita
raliberata da regole molto rigi-
de, l'assistenza cambiera meno
e soprattutto per rafforzare le
garanzie per consumatori e ri-
paratoriindipendenti. Lohaan-
ticipato a Mira (Venezia) Paolo

EFFETTO DIFFERITO

Per la rete commerciale
U'entrata in vigore & rinviata
al1°giugno2013

per far fronte alla crisi
erecuperare gli investimenti

Cesarini, responsabile a Bruxel-
les dell’'unita veicoli della dire-
zione generale Concorrenza
('organo tecnico Ue che scrive
questi regolamenti) alla platea
della Confartigianato.

Ilfronte vendite

Preso atto che la vendita di auto
nuovenonhapitiirischicheave-
vano preoccupato i commissari
precedenti (come appunto Ma-
rio Monti), Cesarini ha confer-
mato le voci sulla decisione di
escluderla dalla protezione di
un nuovo specifico regolamen-
to di esenzione di blocco (Ber)
per assoggettarla al regolamen-
t0330/2010 comune a tuttiipro-
dotti. Quindi Pimpianto rimane
uguale, tranne le norme specifi-
chesull'auto comelocation clau-

Ce

rivo di agguerriti marchi asiati-
ci, l'innovazione tecnologica e
la dilatazione delle gamme (an-
che con marchi di prestigio en-
tratinei segmenti delle auto pic-
cole) hanno aumentato la con-
correnza, secondolaUe.
Tcostruttori, sia pur con qual-

rizzate &limitata: chihaun’auto
in garanziasi rivolge alla rete di
assistenza del suo marchio e
nondelle case concorrenti.

1l problema vero & quindi far
competereretiufficiali e ripara-
toriindipendenti. Qualisonoal-
lora i criteri per accertare il li-
vellodiconcorrenza fraretiuffi-
cialieindipendenti? Per Cesari-
nisono tre: libero e incondizio-
natoaccessoainformazionitec-
niche, ricambi e addestramen-
to; vigilanza sulla politica delle
garanzie allungate per evitare
chesianousate per trattenere la
clientela dissuadendola dal ri-
volgersi agli indipendent; libe-
r0 accesso di questi ultimi alle

Concorrenza. Mercoledi la Ue vara le nuove regole: per la prima volta ci sono norme diverse tra autosaloni e officine

Auto, vendita e assistenza si separano

Per i consumatori pitt margini di trattativa e maggiori tutele sui ricambi

Lo scenario

Che cosa cambia
nella vendita

m Dal1°giugno2010

Che cosa cambia
perimeccanici

m Dal1°giugno 2010 nuovo

Quali sono
le parole chiave

= Accordi verticali: accordi

sottoscr

Senza incentivi peggiorano le previsioni

Un concessionario
su quattro
arischio chiusura

I concessionari italiani so-
no circa 4mila. E per la crisi ri-
schiano di chiudere in mille,
non in 300 come era stato cal-
colato prima che si sapesse del
del mancato rinnovo degli in-
centivi. Secondo Filippo Pa-
van Bernacchi, presidente di
Federaicpa ('associazione di
categoria), i posti di lavoro
coinvolti sono almeno 15mila,
pit13omila nell'indotto. Il Cen-
tro studi Promotor per il 2010
prevede fatturato in calo di 6,4
miliardi, dovutoaimmatricola-
zioni in discesa a 1,8 milioni di
unita (-350mila). Numeri che
potrebbero avere sui conces-
sionari conseguenze ancora
peggioridi quelle citate.

Pavan Bernacchi assicura

che scetticismo, non si oppon-  retiufficiali. Perapplicarli effet- separata dal post-vendita. blncca(Bev] l'altooil basso della catena chegiamoltihannoin corsota-
gono alla decisione Ue, come tivamente, la Commissione m Dal1°giugno2010 istributiy i gli di punti vendita distaccati.
ha fatto pacatamente capire al emanera un’integrazione alla i i i tecmche pen riparatori concessione auto e franchising. La struttura della distribuzio-
Sole-24 Ore del Lunedi Eugenio  Ber (considerata un accompa- dellenorme dellattuale onfermato mLinee guida: atti ne auto in Italia & imperniata
Razelli id Anfia(Passo- al  regol o 1400/2002 i i non vincolanti (soft law), ma su concessionari di medie e
ciazione dei marchiitaliani). Di  330/2010) sotto forma di linee (Monti) relativo conalli tuttii C heesserlo plLLOlC dimensioni, in tes mpl
parere opposto Filippo Pavan guida specifiche del settore, agliaccordi verticali veicoliall'obbligo diadottareil lle dell issi pass ben migliorimolto cri-
Bernacchi, presidente di Fede- per evitare che siano disattesi i nelsettoreauto. sistema unificato oggi previsto atee i tutto daglistranie-
raicpa (che raggruppaiconces-  principi diaccesso al mercato e m Dal1°giugno2013 soloperEuro 5ed Euro 6 dalla autorevoli. In ognicaso hanno ri perché ritenuta fragile e po-
sionari), secondo cui si ignora- i diritti dei riparatori indipen- passaggioal regime del dmemva 715/2007. sempremﬂuenza giuridic: co efficiente. Ma I'esperienza
nolespecificitadel settorerico-  dentirispetto alle reti ufficiali. regolamento330/2010 dalriparatore possibilita hadimostrato cheinvece & sta-
nosciute fin dal 198s: il prezzo Tl giudizio di Razelli ¢ favore- sugliaccordi verticali alprudunoredella prova diacquistare e vendere ta pit resistente ed efficiente
non ¢ il solo obiettivo del clien-  vole, ma con qualche perplessi- suiprodottiin genere. della qualita dei ricambi nellostesso luogo prodotti delprevisto,anche se ¢ datem-
te, che preferisce trattare con ta dovuta all'esigenza di difesa m Dal2013 verranno diqualita corrispondente di marchediverse ma solo poincrisidiredditivita:ibilan-
aziendesaneedinamicheingra- ~ degli investimenti richiesti alla quindi leattuali impiegati i ioni ci dei dealer dal 2005 al 2008
do di offrire servizi di assisten-  rete autorizzata. Disegnooppo- protezioni date dal m Lelinee di ricambi economici -Pezzld tamlml ongmall: (ultimo dato pubblicato da In-
zarapidi ed efficienti. Le novita i ilgiudizio deiri- Monti. i lacuiquali tessa dei terauto News) dicono che il
dovrebberoscattareil1”giugno  paratori indipendenti espresso = Clausole come

2013, dopo tre anni di proroga
concessi per lacrisi e gli ingenti
investimenti degli scorsi anni
per adeguare le strutture agli
standard imposti dalle case e
nondel tutto ammortizzati.
Lassistenza

11 post-vendita invece avra da
subito una "mini Ber" (tre arti-
coli soli, pare) per assicurare i
livelli di concorrenza previsti
dal Regolamento Monti e anco-
ra assente, come lamentano
meccanicie produttori diricam-

perimodelli dicessata

componenti usati per
o delLveicol

daRoberto Ansaldo, presidente | quelladideloc v & passat
nazionale dlComamgmnato au- (location clause, con loriginalita perché di qualita mPezzidiqualita
toriparatori.S ime- ibilita limit corri i i 1li per
riti del regnlamenln Monti nel divenderefuorizona), certificazione del costruttore. iqualiingradoi siasi
i ere dignitaal lavoro de- multimarchi: L'abusodi i 0 dil e il mancat
gh indipendenti, Ansaldo Lon— dipitimarchipurché allo scopodi |mped|re| 'accesso chelaqualita corrisponde centivi, il ri
1 local

reddito operativo sul fatturato
2 d

scorso anno su una vettura di
1smila euro lo sconto medio,
traincentivi e abbuoni vari,sie
attestato sui 3mila euro, il 20%.
Unacifra che spiega daun lato
imargini ormai esigui dei con-
cessionari e dall’altro i motivi
per cui gli affari sono fermi. In
un mercato di sostituzione, il
cliente aspetta sempre i possi-
bili maggiori sconti, indipen-
dentemente da quanti soldi ha.

Non & probabilmente invi-
diabile la posizione di Pavan
Bernacchi, eletto a fine 2009.
Lui appare preoccupato, ma
non perde loccasione per mo-
strare un po’ di ottimismo nel
dichiarare che «nonostante le
grandi difficolta del momento,
granparte dei problemi potreb-

INDIFFICOLTA
Tra le cause 'aumento
della competizione

trai diversi marchi

e lelevata quantita di sconti
che riduce troppo i margini

be essere superata se i costrut-
tori ci offrissero la possibilita
disederciauntavolo pertrova-
re accordi su una differente
struttura del lavoro». Pavan &
convinto che lamadre di tutti i
mali, crisi a parte, ¢ la pollma

1,5%a0,9% e q
lo ante imposte si & ridotto da
0 8% a-0,19% sul fatturato. Se ag-
effetti della crisi

fermala

la normativa finora. Si dichiara
pero fiducioso sul futuro e con-
corda con l'alleggerimento del-
leregole perlavendita per rilan-
ciareimercatieridurreicostidi

ealtre specifiche del settore

gli
indipendentiverra

alloriginale.
mRegolamento diesenzione di

innovo degli in-
chio di un’ondata
dichiusure e reale.

Secondo la societa trevigia-
na di ricerca Quintegia, gran
parte della progressiva corro-
sionediutilied g

allecces-

distribuzione, che
noil30% del costo del prodotto.

reintrodotte solo ostacolatoda linee gulda hlm:m(Ber) prowedlmemo
adiscrezione della = Soloincasodi dellaC
Commissione Ue ile [« li
i idai di i ivendere categuriadiimprese
del dard iri isulli ato. r i izi
per ladistribuzione dei m Accessoalle reti ufficiali pit dall’'obbligodilibera
© RPRODUZIONE RSERVATA prodottiin generale. facilitatoe menorrigido. concorrenza.

INFOAPPALTI

sivaconcorrenzainterbrandin-
stauratasinegliultimiannieal-
laconcentrazione di puntiven-
dite nelle aree piti ricche. Lo

chi un affar

Noi t1 guidiamo nel mondo delle aste

degli obiettivi esasperati delle

case, a loro volta strette dalla

mercati finisce circa il 200 di
prodotto in piit di quello che &
possibile assorbire). Non si
vuolridurre la produzione per-
ché dovrebbero chiudere al-
meno cinque grandi fabbriche
in Europa e licenziare 35omila
addetti. «Ma per non licenzia-
reilorolavoratori, i costrutto-
rici costringeranno a licenzia-
reinostri» conclude Pavan.

Aste

Aste INFO APPALTI ¢ un progetto editoriale innovativo, una guida unica per i professionisti
del mercato immobiliare, della mediazione creditizia e per tutti coloro che cercano I’affare in un
acquisto o in una vendita all’asta. Ricco di annunci e approfondimenti, facile da consultare e
forte di una distribuzione capillare su tutto il territorio nazionale, Aste INFO APPALTTI é il
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